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LES VALEURS

CREATIVITE

Rechercher I'amélioration et I'innovation.
La créativité permet de trouver des
solutions, de se distinguer et de mettre
en avant ses idées.

RESPECT

Respecter chacun et ses décisions, c'est
la base des échanges.

Face a I'inconnu, comprendre plutdt que
rejeter, pour dépasser barrieres et préjugés.

EFFORT

Fixer des objectifs, travailler et fournir
des efforts permet d'avancer. Atteindre
un résultat compte, mais donner le
maximum pour y arriver est tout aussi
important.

ATTITUDE

Face aux défis, adopter une attitude
positive et respectueuse crée une
dynamique optimiste.



L’Alternance

de nos étudiants trouvent leur
alternance grace a
I'accompagnement EC2M

* Chiffres année scolaire 2025-2026

Notre modele 100% alternance
vous plongera vite au cceur de
I'action dans les entreprises.

Ce que vous apprenez en cours,
vous l'appliquez aussitot sur le
terrain.

“L'EC2M M'A TRANSMIS DES ANNONCES D'ALTERNANCE
REGULIEREMENT ET M'A ACCOMPAGNE TOUT AU LONG
DE MA RECHERCHE DE POSTE, ET EST RESTE TRES
PRESENT A MES COTES DANS LE SUIVI DE MON
ALTERNANCE."”

CELYA, ETUDIANTE EN BTS MCO




Programme

BAC+2 = BTS GPME. NDRC, MCO, PI

BAC+3 — Titre Professionnel REM

BAC+5 — MBA Manager de Business Unit

100% EN ALTERNANCE
BTS : 2 jours en cours, le reste en entreprise

RECONNUS ET CERTIFIES PAR L'ETAT

VOYAGE D'ETUDES A MIAMI
PRIS EN CHARGE PAR L'ECOLE"®
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* Vol et hébergement pris en charge par 'EC2M, la vie sur place est aux frais de I'étudiant (activités, déplacements,
courses etc...)




Nos formations fgh

Post-BAC -parcours =

Des BTS reconnus par I’ Etat — 100 % en alternance -

BTS MCO S BAC +2 | RNCP 38362

Management Commercial Opérationnel Taux de réussite 2025 : 30%

" Ce que tu apprends : Métiers visés :
v Développement des ventes & Chef(fe) de secteur

v Management d'équipe Responsable de rayon
+' Relation client & fidélisation

+ Pilotage de I'activité commerciale

Chargé(e) de clientéle

Chargé(e) de relation client

BTS GPME S BAC +2 | RNCP 38363

Gestion de la Petite et Moyenne Entreprise

"= Ce que tu apprends : Métiers visés :

v Gestion administrative = Responsable administratif

v Gestion d'une PME = Gestionnaire de PME

+" Ressources humaines = Responsable des ressources humaines
v Comptabilité 2 Assistant(e) comptable

BTS NDRC S BAC +2 | RNCP 38368

Negociation et Digitalisation de la Relation Client

= Ce que tu apprends : Métiers visés :

+" Techniques de vente = Chargé(e) de relation client
' Négociation commerciale & Commercial(e)

v+ Digitalisation de la relation client = Technico-commercial

v Stratégies de prospection



Nos formations
Post-BAC aparcour
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Des BTS reconnus par I'Etat — 100 % en alternance

BTS P1 1 BAC +2|RNCP 38380
Professions Immobiliéres

= Ce que tu apprends: Métiers visés :

+ Transaction immobiliére 2 Responsable d'agence

w Gestion locative = Gestionnaire de patrimoine

+’ Conseil en patrimoine & Directeur(rice) de département

" Cestion d'agence immobiia

Certification Qualiopi

La certification Qualiopi garantit la qualité des processus de formation et est
obligatoire pour tous les organismes de formation.

Diplomes enregistrés auprés de France Compétences

France Compétences est l'organisme public qui régule et finance la formation
professionnelle en France.

Formations reconnues par I'Etat (RNCP)
Toutes nos formations sont inscrites au RNCP, garantissant une reconnaissance

officielle et de réelles perspectives d'émploi.

EC2M est un CFA reconnu par I'acdemie de Strasbourg - UAI 0682049H
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TAUX DE SATISFACTION : 96%



Nos Formations
Aprés BAC+2/BAC+3

R

Titre professionnel REM
Responsable d'Etablissement Marchand
= BAC+3 | RNCP 38666 Taux de réussite 2025 : 100%
Ce que tu apprends : Métiers viseés :
+" Responsabilité d'un magasin aa Responsable magasin
& Gestion d'un centre de profit aa Responsable de centre de profit
+/ Pilotage e-commerce ah Responsable e-commerce
2 o
~
MBA MBU

Manager de Business Unit
7S BAC+5 | RNCP 35961

Ce que tu apprends : Métiers visés :

" Gestion d'agence an Responsable d'agence

' Stratégie et développement aa Business Developer
commercial & Customer Success Manager

v Management d'equipe an Ingénieur Commercial
Ve GEtunle D RRUE R U an Directeur(rice) commercial

an Chargé(e) d'affaires ...
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Pourquoi choisir
EC2M ?
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POUR TOUS LES ETUDIANTS EC2M

Destination : Miami, Floride, Etats-Unis

Durée : | semaine

vol Aller/ Retour : Pris en charge par I'école
* Hébergement: Pris en charge par I'école

Frais de vie sur place (Nourriture, transport locaux, activités
personnelles, 'ESTA) : & la charge des étudiants

o 2, rue de la Sinne, 68100 MULHOUSE Iiﬁ www.myec2m.com




Témoignages

 Charly - Etudiant EC2ZM oy
ﬂ“‘ -

i‘, Je zuis actuellement en BTS MCO (Management Commercial Opérationnel)
dans cefte école et je suis trés satisfait de mon experience. Les enseignants
sont a I'écoute, competents et toujours préts 4 nous accompagner dans notre
reussite. L'école a une ambiance a talile humaine, ce qui permet un suivi
personnalisé et une bonne relation avec les professeurs. Je recommande
vivement a ceus qui recherchent une formation de qualité !

f-
Julia - Ancienne étudiante EC2ZM

J'ai choisi EC2ZM pour sa formation de haute qualité, alliant la
pratique et la theorie au plus proche des besoins de lentreprise
dans un contexte global.

J'ai effectué l'integralité de mes études au sein de 'EC2M en
alternance,

J'al ete embauchee des la sortie de mes etudes par un groupe
industriel allemand en tant que process specialist a Endress+Hauser.

Flavie - Etudiante EC2ZM

Etudiante 3 EC2M depuis deux ans, |'ai évidemment décidé de poursuivre mes
études en Bac+3 dans celte école. On est bien accompagnés, écoutés, et surtout
encouragés a aller plus loin.

Un grand merci aux encadrants qui ont eru en moi quand je pensais qu'il etait
impassible que fobtienne mon dipléme. Je ne regrette pas du tout mon chob

[ Thomas - Etudiant ECZM /
J'ai effectue tout mon cursus scolaire au sein de F/EC2M.

J'ai pu apprendre ce qu'étaient les soft skills qui me servent baaucoup
aujourd'huil dans mon travail.

J'ai pu allier cours et experiences de terrain, ce qui aujourd’hut est tres valonse
sur mon CV. Jai été embauché en tant que Sales Executive des la fin de mes etudes,
Je recommande a tout te monde
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NOS COORDONNEES

B< contact@myec2m.com

&, 03.89.43.01.93

& www.myec2m.com

Q 2 rue de la Sinne, 68100 Mulhouse
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